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チャンス到来！大阪開催！

開催日

2018年11月 6 日（水）

場　所

ミロク情報サービス（会議室）
大阪市北区曽根崎 2-12-7
清和梅田ビル 14F
電話　06-6311-3690

17 時 00 ～ 19 時 00
（16:45 開場）

時　間

第
１
部

第
２
部

あなたのための

”

経営のお話し ”

今がチャンス到来（時代背景から経営環境の変化を読む）

社員を増やさないで売上・利益アップを実現する手法

あなたが主役、飲食店オーナーに飲食店売上・利益アップの
手法を分かりやすく伝える方法をお教えします。

　　固定顧問料（作業評価）+
 　　　  あなたが嬉ぶ成功報酬（実績貢献評価）+顧客拡大手法大公開！
　　あなたも飲食店オーナーも喜ぶ！知りたいこんなに手元にお金が残る

飲食店売上 5％UP と利益 3％UP の手法をお教えします！

作業を売るだけなら利益が低い！安く売るだけなら利益が低い！
高付加価値を提案できれば利益は高い！

（1）既存顧客サポート（客単価アップ）+ 顧客拡大（売上・利益アップ）
（2）新規業務「飲食店コンサルタント」で売上・利益アップ
（3）新規業務「飲食店教育ビジネス」で売上・利益アップ
（4）実績「こうして売上・利益アップが生まれました」

サービス（頭脳＝知恵）で絶対多数に役立つチャンスがやってきた！

飲食ビジネスの学びを通じて、ビジネスの原点であるサービス業を学び、時代背景から経営環境の変化を読み

自社のビジネスモデルをもう一度見直し再構築することで時代と共に繁栄する経営手法をお伝えします。
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40年間3000店舗以上指導、専門著書35冊　実績日本一のフードビジネスコンサルタント！
3000店舗以上指導、専門著書35冊 実績日本一のフードビジネスコンサルタント！

宇井 義行宇井 義行● 宇井 義行プロフィール

NO1フードコンサルタント会社（資本金8,000万円）創始者・オーナー
一般社団法人日本フードアドバイザー協会　創始者・代表理事

1950 年、東京都生まれ。学業のかたわら、18 歳から飲食店で働き実践的な飲食業を学びました。26 歳にてフードコンサルタント

として起業、全国の飲食店 3,000 店舗以上を指導し、指導実績日本一のフードコンサルタントとして数多くの難問を解決。開業成功

の指導はもちろん多店舗化、不振店を繁盛店へと生まれ変わらせる手腕も業界屈指です。実践から成る具体的なコンサルティング手

法は信頼も厚く、多くの飲食店経営者を魅了してきました。2011 年に、今までお世話になった飲食業界に対する恩返しをしたいと

いう思いから、飲食店コンサルティング、株式会社コロンブスのたまごとは別に一般社団法人 日本フードアドバイザー協会を設立して、

420 万人が働いているといわれている飲食業界から日本の活性化と食文化の発展を目指し活動しております。著書は 35 冊を数え海

外翻訳本も多数、60 万人以上の飲食店経営者、店長に飲食ビジネスの教科書として愛読されており、海外においても翻訳本多数。日

本政策金融公庫主催 ”飲食店開業勉強会 ”講師（52 地区 61 会場）

士業の皆さんは絶対に聞かなければ損をする！

経営のお話し大公開！
士業だから出来る！士業だから社員を増やさないで出来る！士業だから低投資で出来る！

頭で儲かる、頭で人に役立つ、プラスワン業務のすすめ

『飲食店顧客拡大と新規顧客と既存顧客の
客単価UPと粗利益UPを実現できる業務のすすめ』

『飲食店顧客拡大と新規顧客と既存顧客の
客単価UPと粗利益UPを実現できる業務のすすめ』

（飲食店教育業務＋飲食店コンサルタント業務）

士業が作業（体力）を売っている、何だか間違っていませんか・・・

士業はサービス（頭脳＝知恵）を売ることで価値があり、役割を果たすのです！

〇〇士という名称の専門性の高い国家資格保持者で高度な専門性と公益性を有する職業の総称です。

あなたは士業の資格をあまりにも低く見ていませんか！あなたは指導者として選ばれた人間なのです。

秘
今がチャンス到来！
好機を逃すな！

受講料
10,000￥

経営者・取
締役様は無料

士業の定義



フードアドバイザークラブ会員（多業種＝飲食関連企業）の活躍・未来
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地域密着・顧客密着・地元志向型

FAAJフードアドバイザークラブ

ご住所

宇井義行先生との個別相談のご希望 はい　　/　　いいえ ※どちらかに○を付けてください。

〒

事務所名

お名前

ＴＥＬ

お役職 ご参加人数 名

E-mail

ＦＡＸ

【お申込みはこちら】 03-5215-8864ＦＡＸ：
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株式会社ジャックとまめの木　諌早　滋子 氏

税理士法人だいち武蔵野　堤　あかね 氏

笹山会計事務所　笹山　喜市 氏

税理士法人　中央総合会計　井内　敏樹 氏

新規顧客開拓と既存顧客に役立つ協業の仲間とブランドと
　　　　　　　　　　　　　　　  専門ノウハウ、営業ツールが多数そろっています！

社員を増やさないで新規顧客開拓と既存顧客の 売上・利益アップする手法があります！

◆1,000 人以上の経営者に側近として仕えた日本一の名コーチがあなたの相談をお受けします。（先着順）
※ ご記入頂きました情報は、当セミナーの適切な運営・企画・改善およびお客様へのサービスのご提案の目的以外には利用いたしません。

（自力と他力の融合経営）

協業の時代

税理士事務所創設以来、飲食店を中心に会計・税務顧問をさせて頂いております。かねてより尊敬する宇井義行先生がフードア
ドバイザークラブという飲食店に特化したサポート及びフォローを行う団体を立ち上げ、この地域でも活動を始められると聞き、
スタート時から参加させて頂きました。その熱血指導のもと、日々研鑽を積み、更なるスキルアップ
を目指して上席フードアドバイザーの資格を、また「お店の健康診断士」という飲食店への具体的な指導を可能とし、コンサルティ
ングの営業ツールとなる資格を職員と共に取得しました。飲食店の” 機会損失（チャンスを失う）” を無くし、売上・利益アップ
に貢献できるノウハウを取得したことを機に念願のフードコンサルタント業務を始めた次第です。今後はクラブのメンバーと共
により多くの悩める飲食店を繁盛、繁盛継続に導いていきたいと考えております。

フードアドバイザークラブ主催勉強会に参加させていただき、宇井先生による “飲食店繁盛・繁盛継続学” を通じて、ビジネス
の原点であるサービス業を学ぶ機会に恵まれ経営者としてその志に感銘を受けすぐに入会を申し込みました。その後すぐにフー
ドアドバイザー、お店の健康診断士の資格を取得し、飲食業の専門ノウハウ・知識を学び顧問先のあらゆる悩みに対してもより
専門的・具体的な内容で自信を持って指導させていただいております。今後もフードアドバイザークラブの仲間と共に、より多
くの飲食店経営者に “機会損失させない” 重要性を伝え、売上アップ・収益アップの仕組み作りを支援し “成果報酬型” 顧問契
約で飲食店経営者に寄り添い、並走しながらより良いお店を一緒に創り上げて参ります。

広島県で飲食店に特化した会計業務から広告制作、販売促進企画までサポートできる会計事務所を運営してきました。書籍でし
か知らなかった飲食店指導実績日本一の宇井義行先生がフードアドバイザークラブの活動を大阪で始めると聞き発足時から参加
させて頂きました。宇井先生の思想や志に共感し広島県でもこの活動を広めていきたいと考え、飲食店へ教育とコンサルティン
グを提供することが可能になる “フードビジネスメンター®” の資格を取得させて頂き、既に生徒さんへの資格講座、コンサルティ
ングの仕事もさせて頂けるようになり会計業務、広告・販売促進業務に加え粗利益の高い資格講座収入、コンサルティング収入
を得ながら実際にお困りの飲食店経営者をしっかりとフォロー、サポート、指導ができるようになり日々、宇井先生のノウハウ
の素晴らしさに感銘を受けるとともに、お客様の喜びに繋がる取り組みにやりがいを感じている毎日です。

以前より尊敬していた実績日本一のフードコンサルタントである宇井義行先生が日本フードアドバイザー協会の活動をこの地で
も開催してくれると聞いて創業メンバーとして活動を始めさせて頂きました。飲食業界の専門知識を学ばせて頂き、サービス業
を営む顧問先に対する指導に自信をもってのぞめる様になり経営者に感謝されているのを実感する毎日です。さらに、念願の認
定資格フードビジネスメンター®を取得させて頂き、地域の飲食店様への教育機関として、また、お困り事の絶えない地域飲食
店経営者を助ける町医者として宇井先生の指導のもとコンサルティング業務を新規事業で立上げました。“ 付加価値提供業” で
ある飲食店独特の計数管理手法を磨くと共に売上・利益アップの仕組みづくり、人材育成に取り組み飲食店経営者の「安心」と「未
来」の夢実現のお手伝いをさせていただきます。

大阪会場

飲食店指導先拡大手法と
飲食店顧問先を減らさない
サポート手法をお伝えします。

飲食店指導先拡大手法と
飲食店顧問先を減らさない
サポート手法をお伝えします。
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外食マーケットで活躍してください‼外食マーケットで活躍してください‼
飲食店数約619,000

4,230,000
47,000軒

従業員数約 ‼他に類をみない巨大市場
619,000
4,230,000

47,000
巨大市場人

年間開業者数約 軒
事業所数の
11/100

就業者数の
7/100

※
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